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*https://vademec.ru/download/top50kld2021.pdf

•   ДНКОМ – по данным профильного издания Vademecum 
самый быстрорастущий игрок на российском рынке 
лабораторной диагностики*

•   Около 3 медофисов открывается ежемесячно 
с начала 2020 года

•   №2 в рейтинге медицинских франшиз 
в России в Beboss

•   Компания была основана в 2009 году,
и начала свою программу 
франчайзинга в 2017 году

•   Нам доверяют более 
90 партнеров-франчайзи

•   ДНКОМ осуществляет полную 
поддержку на всех этапах
открытия

•   Евгений Плющенко, Яна Рудковская
 и их сын Александр стали 
амбассадорами ДНКОМ в 2023 г.



Лаборатория ДНКОМ СЕГОДНЯ

Лаборатории ДНКОМ – высокая 
технологичность и 
производительность, новейшее 
оборудование и действенные
IT-решения

Многопрофильная
автоматизированная 
лаборатория

Доступно для заказа
> 3500 современных 
лабораторных исследований

> 3500 

Производственная
мощность > 3,5 млн.
пробирок в год

Высокоточное оборудование
и качественная реагентика

Работаем в партнерстве
с ведущими научными 
центрами РФ и мира:

Abbott

Vitaboost

Петровакс

Первый МГМУ им. Сеченова

НАЦИМБИО

РДКМ

ГНИЦ

Лаборатория
оснащена

высокоточным
производительным

оборудованием
от мировых и
российских

производителей
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УСЛОВИЯ ФРАНШИЗЫ 
Стандартный пакет: процедурный и смотровой кабинеты 

Москва и Московская область
Площадь 70-75 м2 
Процедурный и смотровой 
кабинеты

•  300 000 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный 

платеж – 300 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 5 млн. руб. (при открытии 
медицинского офиса с нуля)

•  Средний чек  от 5000 руб.
•  Доход франчайзи – 35 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

 Прием врача, УЗИ, прочее.

Регионы (ЦФО)
Площадь 70-75 м2 
Процедурный и смотровой 
кабинеты

•  150 000 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный

платеж – 100 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 3 млн. руб. ( при открытии 
медицинского офиса с нуля)

•  Средний чек  от 3000 руб.
•  Доход франчайзи – 38 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

Прием врача, УЗИ, прочее.
•  Логистика - бесплатно

Регионы 
Площадь 70-75 м2 
Процедурный и смотровой 
кабинеты

•  150 000 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный 

платеж – 100 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 3 млн. руб. (при открытии 
медицинского офиса с нуля)

•  Средний чек  от 3000 руб.
•  Доход франчайзи – 50 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

 Прием врача, УЗИ, прочее.
•  Логистика - 50/50



Регионы (ЦФО)
•  100 000 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный

платеж – 100 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 250 тыс.руб.
•  Средний чек от 3000 руб.
•  Доход франчайзи – 38 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

Прием врача, УЗИ, прочее.
•  Логистика - бесплатно

УСЛОВИЯ ФРАНШИЗЫ 
Кобрендинг

Москва и Московская область
•  100 000 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный 

платеж – 300 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 250 тыс. руб. 
•  Средний чек от 5000 руб.
•  Доход франчайзи – 35 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

 Прием врача, УЗИ, прочее.

Регионы 
•  100 000 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный 

платеж – 100 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 250 тыс. руб.
•  Средний чек  от 3000 руб.
•  Доход франчайзи – 50 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

 Прием врача, УЗИ, прочее.
•  Логистика - 50/50



Регионы (ЦФО)
•  1 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный

платеж – 100 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 250 тыс.руб.
•  Средний чек от 3000 руб.
•  Доход франчайзи – 38 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

Прием врача, УЗИ, прочее.
•  Логистика - бесплатно

УСЛОВИЯ ФРАНШИЗЫ 
Ребрендинг: открытие от 15 дней!

Москва и Московская область
•  1 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный 

платеж – 300 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 250 тыс. руб. 
•  Средний чек от 5000 руб.
•  Доход франчайзи – 35 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

 Прием врача, УЗИ, прочее.

Регионы 
•  1 руб. паушальный взнос
•  Роялти – 0%
•  Обеспечительный 

платеж – 100 000 руб.
•  Инвестиции на старте 

от 250 тыс. руб.
•  Средний чек от 3000 руб.
•  Доход франчайзи – 50 %
•  100% от стоимости взятия 

биоматериала
•  100% от дополнительных услуг

 Прием врача, УЗИ, прочее.
•  Логистика - 50/50



ИНВЕСТИЦИОННЫЕ РАСХОДЫ  
НА ОТКРЫТИЕ ОФИСА 

 

Ремонтные работы 

 
Гинекология 
Процедурный кабинет 
Спермограмма 
Санузел 
Комната персонала 
Регистратура 
Бытовой инвентарь 
Компьютер и оргтехника 
Видеонаблюдение 
Кондиционеры 
Имиджевое оформление 
Прочее 

Паушальный взнос

 
 

 

 Москва, МО, руб. 

 15 000 руб. за м2 

  
 157 000 
 143 000 
 43 000 
 25 000 
 33 000 
 100 000 
 35 000 
 220 000 
 60 000 
 72 000 
 96 000 
 40 000 

 

300 000  
  
 

 Регионы, руб. 

 10 000 руб. за м2 
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 0 
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 72 000 
 96 000 
 40 000 
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Открытие с 0: запуск за 4-4,5 месяца

ПОДГОТОВКА ЗАПУСК ОТКРЫТИЕ
Проведение переговоров. 
Поиск, оценка и 
согласования локации. 
Подписание договора 
коммерческой 
концессии и агентского
договора.

Разработка проекта 
помещения. 
Ремонт и чистовая отделка
помещения согласно 
требованиям СанПиН. 
Рекомендации по 
оснащению. Оценка, 
обучение и стажировка 
персонала.

Поставка расходных 
материалов и установка 
программного 
обеспечения. 
Получение лицензии. 
Приемка офиса. 
Торжественное 
открытие. 
Рекомендации 
по маркетинговой
активности и 
софинансирование 
рекламных расходов 
на момент запуска.

3 ШАГА К ОТКРЫТИЮ МЕДИЦИНСКОГО ОФИСА

В рамках формата «ребрендинг» и «кобрендинг» 
открытие занимает от 15 дней.
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ОЛЕЙНИК Ирина Владимировна,  
франшиза, Крым,  3 офиса

СОПРОВОЖДЕНИЕ ДО И ПОСЛЕ ОТКРЫТИЯ

•  Софинансирование рекламы
•  Федеральное продвижение бренда: радио, блоггеры, SMM
•  Сотрудничество с амбассадорами
•  Премиальное размещение и актуализация данных на геосервисах за счет компании
•  Кросс-промо с крупнейшими брендами в РФ – Спортмастер, Соколов и т.д.
•  Актуальные акции и предложения
•  E-mail маркетинг
•  Подготовка планов продвижения вашего офиса по запросу
•  Предоставление рекламных материалов и макетов для них

МАРКЕТИНГ:

«
»

Не могу не упомянуть и отличную работу маркетинга: несмотря на то, 
что в Крыму «ДНКОМ» является относительно новой лабораторией, благодаря 
своей активной рекламной деятельности, привлекательным для пациентов 
акциям и отлично разработанному сайту, «ДНКОМ» уже пользуется 
хорошей репутацией и известностью.



«
»

–



Удобные IT-сервисы
  •   Программное обеспечение 

ЛИС «АльфаЛаб» – 
лабораторно-информационная 
система предоставляет все 
необходимые средства для 
автоматизации каждого этапа
работы, отвечающее всем 
требованиям современной 
лаборатории

•   Удобные отчеты 
по продажам

СОПРОВОЖДЕНИЕ 
ДО И ПОСЛЕ ОТКРЫТИЯ

Коммуникации с пациентами
  •   Общаемся с пациентами 

в удобном для них формате: 
по телефону, в мессенджерах 
и соцсетях. Профессиональные 
специалисты рекомендуют 
необходимые исследования, 
формируют предзаказы и 
«доводят» пациента до 
вашего офиса

•   Сервис «Спроси у доктора» - 
активно отвечаем на вопросы 
пациентов по здоровью 
и анализам

•   Проводим обучающие 
вебинары для пациентов 
и отвечаем на их вопросы 
в режиме онлайн. 

Расходные материалы
и логистика  

•   Бесплатные расходные 
материалы

•   Бесплатная логистика 
или логистика 50/50
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 Лукина 
Надежда Георгиевна

Менеджер
по развитию франчайзинга

Tel.: +7 (929) 565-19-80
n.lukina@dnkom.ru

 Тарасов
Игорь Викторович

Менеджер
по развитию франчайзинга

Tel.: +7 (929) 696-01-54
 i.tarasov@dnkom.ru

Торшин
Никита Валерьевич

Руководитель
по развитию франчайзинга

Tel.: +7 (925) 290-21-72
 n.torshin@dnkom.ru    

https://wa.me/qr/YIHEKTHBZQOMJ1
https://wa.me/qr/XFTEM5TFAB7IO1
https://wa.me/qr/MM7W5LWWEAW4H1
https://t.me/dnkomfr
https://t.me/Dnkomfr1
https://t.me/dnkomtiv



