
СТАНЬ ЧАСТЬЮ 
уникальной

КОФЕЙНОЙ 
ИНДУСТРИИ



История 

бренда

История                  началась в 2020 году в пандемию, когда заведения 

общественного питания были закрыты.

Качественный кофе в дороге - концепция, которая быстро обрела популярность.


Этот формат стал единственным решением для любителей кофе премиального 

качества.


Таким образом все ограничения пандемийного мира не коснулись гостей 1,08.

Со временем данный формат обрел популярность среди автомобилистов, 

которые ценят свое время. Ведь мы готовим кофе за 3 минуты!



История 1,08 cofFee 

зарождение юность запуск 

франшизы

2020
5 мая

Основание проекта 

1,08

2020
1 августа

Открытие первой 

локации в Казани

2020
1 ноября

Усовершенствование 

павильона 1,08 

и открытие второй 

локации

2021
Июль

Открытие третьей 

локации

2021
Август

Разработка базы 

знаний

2022
Январь

Разработка нового 

павильона

2022
Декабрь

Открытие 

четвертой и пятой 

локации в Казани

2023
Февраль

Запуск франшизы, 

планирование новых 

точек. Запуск, развитие



Миссия 1,08 заключается 

в предоставлении 

высококачественного кофе 

и ароматной еды всего за 3 минуты, 

не выходя из машины!

SPEED, QUALITY, 
SERVICE

1,08 - это дорога к счастью



1,08 cofFee 2028:

1000+
кофеен

100+
партнеров

Россия Санкт-Петербург

Нижний Новгород

Московская область

Сочи

Новосибирск

Казань

Самара

Екатеринбург

и другие



                       создали успешную 
франшизу, благодаря которой 

вы начнёте зарабатывать!

Ежегодно рынок потребления 
кофе отмечает свой рост.



По статистике россияне пьют 
кофе 3 раза в день. 



Стань частью быстрорастущего 
кофебизнеса прямо сейчас!

SERVICE СЕРВИС



Кофе за три 

минуты

Автоформат

Формат кофе 

с собой

Небольшая 

арендная 

площадь

Минимальный 

кадровый состав

Невысокие 

коммунальные 

платежи

Секреты 

производства 

вкуснейшего кофе

Всего 45 дней 

для открытия 

автокофейни

Настроенная 

система поставок

сильные стороны



Скорость

Кофе, не выходя 

из машины, 

за три минуты

Сервис 

Индивидуальный 

подход к каждому 

гостю

Качество

Кофе и еда 

из качественных 

ингредиентов



1,08 cofFee в России

18-45
Целевая аудитория

лет

85
становятся постоянными 


клиентами

%

15
участников


программы лояльности

60
Мужчины

%

40
Женщины


%

20
комьюнити


в социальных сетях

тысячтысяч



Социальные 
сети



Завтрак

обедужин

полдник

продукт

100% 
арабика

Напитки классика

ЛАТТЕ

АМЕРИКАНО

ФИЛЬТР

КАПУЧИНО

КАРВЕТ

МАТЧА ЛАТТЕ

РАФ

ФЛЭТ УАЙТ

авторское меню

ЛАТТЕ ХАЛВА

КАПУЧИНО «NUTS»

ТАТАРСКИЙ ЧАЙ

ПРЯНЫЙ КАПУЧИНО 

МАСАЛА С ГИБИСКУСОМ

Батончики

БАНТОНЧИК KICK

БАТОНЧИКИ SOJ 

В АССОРТИМЕНТЕ

ЖЕВАТЕЛЬНАЯ РЕЗИНКА 

В АССОРТИМЕНТЕ

еда

РИМСКИЙ СЭНДВИЧ

СЭНДВИЧ 

НА ФЕРМЕРСКОМ ТЕСТЕ

РОЛЛ

СЫРНИКИ

МАФФИН 

В АССОРТИМЕНТЕ

ЭКЛЕР В АССОРТИМЕНТЕ

ДОНАТ В АССОРТИМЕНТЕ



Структура продаж

26%

Еда

74%

напиткиКофе, 


горячие 
напитки

88,6 %

7,7 %

3,7 %

6,2 %

51,5 %

42,3 %

Вода,

газированные 

напитки

Десерты,

сырники

Сэндвичи,

роллы

Перекусы

авторские 
напитки

(сок, лимонады)



Технические условия:

локация
 автокофейня 
на парковке

Площадь м2 15-30

Электричество 


мощность, КВТ 18

Подъездные пути +

Парковка ТЦ +

кондиционирование +

Формат 

1,08 COFFEE



инвестиции

Общая сумма

5 315 000
Рублей

Инвестирование в кофе означает, 
что вы инвестируете во второй товар в мире!

Строительство, 
установка павильона 

и оборудование 
для павильона


3 113 127₽

Юридическое оформление 
и комплектация заведения 
(автоматизация продаж 
и производство iiko) 

659 080₽

Маркетинг, реклама 
и закуп фирменной 
формы и упаковки 

650 000₽

Официальное открытие 
и финансовая подушка 
на 6 месяцев

650 793₽

Паушальный взнос

450 000₽

Система 
видеонаблюдения, 
пожарная и охранная 
сигнализация, 
кондиционер

162 000₽

Расход 
на командировку 

80.000₽



№

1

2

3

4

5

6

7

8

9

№

Статья бюджета

Проектирование

Официальное открытие и подушка 
безопасности на 6 месяцев

Строительно-монтажные работы

Комплектация заведения

Оборудование для павильона

Маркетинг, реклама

Операционные расходы

Система видеонаблюдения

Арендный депозит

Итого

Сумма (руб)

53 000

660 000

1 510 000

143 000

1 760 000

543 000

240 000

43 000

565 000

5 517 000

Работы 

по проекту – 

Автокофейня на парковке Алтын-Т  (12,75 м2)

Согласование проекта

Проектирование 

Установка павильона



Регион

Инвестиции         

от 5 315 000 руб.

Срок окупаемости 

18-27 месяцев

900
Трафик

авто

в час

200-250
Чеков в день

1,8
Оборот точки в месяц

млн.

руб

150-750
Доходность

тыс.

руб

1,1-2,4
Конверсия

%

310
Средний чек

руб.

1,5-2,1
Наполняемость чека

позиций

23
В месяц

%

*

от

Бизнес-модель



финансовые 
показатели Регион

ОКУПАЕМОСТЬ

18
мес.

от

27
мес.

до

выручка

себестоимость

валовая прибыль

операционные расходы

аренда*

Коммунальные расходы

обслуживание помещения

Оплата труда бариста

Маркетинговые расходы

роялти**

Прочие текущие расходы

Ebitda

низкий трафик

1 000 947

385 318

615 629

392 494

30 000

19 988

16 915

203 000

21 760

50 047

50 784

223 135

100%

38%

62%

39%

3%

2%

2%

20%

2%

5%

5%

22%

средний трафик

1 424 836

548 496

876 340

534 460

60 000

22 449

16 915

270 778

28 497

71 242

64 580

341 880

100%

38%

62%

38%

4%

2%

1%

19%

2%

5%

5%

24%

высокий трафик

1 802 418

693 847

1 108 571

588 433

90 000

24 859

16 915

330 490

36 048

90 121

82 200

520 137

100%

38%

62%

33%

5%

1%

1%

18%

2%

5%

5%

29%

*Низкая ставка обусловлена арендой земельного участка у дороги, в ТЦ ставка в разы выше

**Первые 12 месяцев с открытия 2,5%, с 13 месяца 5%



Условия 
сотрудничества

Паушальный взнос

1 кофейня

2 кофейни

и более

5
%

%

роялти

450 000 руб. 

350 000 руб. 



г. Казань, 
парковка 
ТЦ «Горки парк»

Трафик локации – 900 автомобилей в час


Конверсия – 1.1%-2,4%


Чеков в день – 235-250


средний чек – 310 руб.


Выручка в будни – 50 000-80 000 Руб.


выручка в выходные – 45 000-60 000 Руб.

менеджер (бариста) – 1


Бариста – 4



Что входит во франчайзинговый пакет

Подбор и обучение

персонала

Операционная 
поддержка

Маркетинговая 
поддержка

Управление 
и дистрибуция 

продукции

Развитие партнеров

Поиск локаций
Юридическая


поддержка

Сопровождение 
открытия кофейни

франшиза

все

включено


360°



поиск 
локации

3 утверждение

 Эксперты отслеживают каждый 

этап от поиска локации до начала 

продаж

1 поиск локаций

 Подбираем места с лучшим 

трафикоB

 Подбираем места с удобными 

въездными путями

2 анализ

 Составляем прогноз финансовых 

показателе\

 Изучаем трафик на предмет 

целевой аудитории

4 сопровождение

      Сопровождение на всех этапах        


      от подразделений компании¦

 Маркетинw

 Юридический отде�

 Операционный отде�

 Департамент строительств�

 Отдел контроля качества



Строительство 
и оборудование

1
техническая 

оценка локации

$ Оценка технической возможности 
размещения кофейни 
в предлагаемых локациях

Строительство 
и установка 
павильона – 45 дней

2
подрядчики 
и поставщики

$ Работаем с подрядчиками 
и поставщиками, которые 
предоставляют нам лучшие 
условия

3 сопровождение

$ Сопровождение и контроль 
строительных рабо�

$ Контроль установки

Павильоны выполнены 
по современному дизайну 
из качественных 
материалов



операционная 
поддержка

роль 1.08 coffee роль партнера

Контроль качества 

коммуникации

Анализ обратной 

стороны

Консультация 

в административно-

хозяйственных 

вопросах

Контроль 

операционных 

показателей

Внедрение новых 

технологий

Организация 

процесса 

мотивации 

персонала

Качественный 

сервис

Соблюдение 

стандартов, 

исполнение 

рекомендаций, 

следование 

брендбуку 

и перечню 

оборудования

Вовлеченность

Выполнение 

планов продаж



маркетинг

роль 1.08 coffee роль партнера

Проведение 
исследований 
покупателей 
и своевременное 
обновление 
брендбука и ритейл 
бука

Создание 

и проведение 

рекламных технологий, 

спецпроектов 

и мероприятий для 

повышения 

узнаваемости бренда

Работа с обратной 
связью гостей

Поддержка 
программы 
лояльности

Размещение 
и контроль актуальных 
рекламных 
материалов в своих 
кофейнях

Согласование 
локальных акций 
и локальных 
рекламных кампаний

Подключение 
программы 
лояльности

Соблюдение 
брендбука



it-поддержка
Личный кабинет партнера

� Прозрачный управленческий и финансовый 
уче1

� Отслеживание продаж в  реальном времени 
через мобильное приложени 

� Удаленный доступ из любой точки мира

� Управление персоналом и учет рабочего 
временF

� Формирование маркетинговых акций 
и статистика для управления маркетингом



обучение 
1,08 coffee

Включает очный формат, 
онлайн-курсы 
и самостоятельное 
изучение материалов.



3 недели очного обучения 
для персонала 
от Шеф бариста



Коммуникации

Ежемесячная 
новостная 
рассылка

ежегодная 
конференция 
для партнеров

Индивидуальные 
встречи 
для партнеров



Roadmap

Встреча

проектирование, 

строительные 

работы, заказ 

оборудования

подбор, обучение 

и стажировка 

пресонала

первый заказ 

продукции 

и расходных 

материалов

выезд команды 

открытия, приемка 

работы

официальное 

открытие

Подписание 

и изучение 

договора

Выбор локации 

и согласование 

аренды

утверждение 

партнера

подписание 

договоров аренды 

и поставки




